


본 자료의 2019년 1분기 재무정보는

한국채택국제회계기준(K-IFRS)에 따라 작성된

실적에 대한 추정치이며, 별도재무제표를 제외한

모든 재무정보와 영업성과는 종속회사를 포함한

연결기준으로 작성되었습니다.

본 자료는 외부감사인의 회계검토가 완료되지 않은

상태에서 투자자 여러분의 편의를 위해 작성된 자료로서

내용 중 일부는 회계검토 과정에서 달라질 수 있습니다.

따라서, 카페24(주)는 본 자료에 서술된 재무정보 및

영업성과의 정확성과 완벽성에 대해 보장하지 않으며,

자료 작성일 현재의 사실을 기술한 내용에 대해

향후 업데이트 책임을 지지 않습니다.                                   





단위 :  백만 원, %

2019년 1분기 영업수익은 쇼핑몰 거래액 증가, 핌즈/필웨이 인수 효과 및 제이씨어패럴 매출 증가로 전년동기 대비 35.9% 증가

2019년 1분기 영업이익은 인수관련 비용 증가, 인건비 등 영업비용의 증가로 전년동기 대비 37.5% 감소한 19억원

핌즈/필웨이 인수관련 비용 감안시 조정영업이익(Non-GAAP)은 전년동기 대비 1.6%증가한 32억원

- 핌즈/필웨이 인수로 추가 인식한 상각 대상 무형자산(고객관계 등) 각각 42억원/163억원, 1분기 무형자산상각비 각각 1.8억원/4.5억원 발생

- 필웨이 인수관련 일시적 비용 5.9억원 1분기 발생

2019년 1분기 당기순이익은 전년동기 대비 약 58.9% 감소한 11억원

(주1) 조정 영업이익 (Non-GAAP)은 조정사항을 반영한 수치 (주2) 조정사항 : 일시적 비용+인수로 증가한 비현금성 비용



사업부문 세부유형

2019년 1분기

영업수익 비중 (%)

(1) 쇼핑몰솔루션 결제솔루션 11,747 23.6%

부가서비스(*) 11,983 24.1%

상품공급 4,836 9.7%

직접판매 등 3,164 6.4%

쇼핑몰솔루션 계 31,730 63.8%

(2) 광고솔루션 7,302 14.7%

(3) 호스팅 7,391 14.9%

(4) 기타 거래중개 3,313 6.6%

합 계 49,736 100.0%
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단위 :  백만 원, % 단위 :  억원

2019년 1분기 영업수익은 필웨이/핌즈 인수 및 자회사 매출 증가로 전년동기 대비 35.9%증가

- 사업부문별로는 전년동기 대비 쇼핑솔루션 40.5%, 광고솔루션 6.0%, 호스팅 3.7 % 증가

- 핌즈/필웨이 인수에 따른 영업수익 52억원 증가 (핌즈 19억원/필웨이 33억원)

2019년 1분기 필웨이 인수에 따라 기타(거래중개) 사업부문 추가

사업부문별 영업수익 비중은 쇼핑몰솔루션 63.8%, 광고솔루션 14.7%, 호스팅 14.9%, 기타(거래중개) 6.6%

(*) 핌즈 영업수익 19억원 부가서비스에 포함



결제솔루션

부가서비스

상품공급

직접판매 등

단위 : 억 원
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직접판매 등 상품공급 부가서비스 결제솔루션

317

2019년 1분기 쇼핑몰솔루션 영업수익 317억원으로 전년동기 대비 40.5% 증가

- 세부유형별로 전년동기 대비 결제솔루션 21.9%, 부가서비스 39.0%, 상품공급 214.9%, 직접판매 13.3% 증가

- 쇼핑몰거래액 증가 및 지속적인 현금비중의 감소(2018년 34% → 2019년 1분기 31%)로 결제솔루션 영업수익 전년동기 대비 21.9% 증가

- 부가서비스 확대 및 핌즈와의 사업 결합으로 부가서비스 영업수익 전년동기 대비 39.0% 증가

- 사업 확대로 상품공급 매출 전년동기 대비 214.9% 증가
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2019년 1분기 광고솔루션 영업수익 전년동기 대비 6.0% 증가

- 모바일/ SNS 광고 호조로 광고거래액 전년동기 대비 16% 증가

- 광고매체별 비중(Mixture) 일부 변화, 2018년 1분기 비회원광고(non-recurring)의 기저효과로 전년 동기대비 영업수익 증가율 낮음

- 기저효과 감소, 지속적인 광고상품화 진행, 기존 및 SNS 광고채널 거래액 증가로 향후 영업수익 확대 예상

2019년 1분기 호스팅 영업수익은 전년대비 3.7% 증가하면서 지속적으로 안정적 영업현금흐름 창출에 기여



단위: 억원

(주1) 18.4Q, 19.1Q 조정영업이익(률) 반영

17.1Q 17.2Q 17.3Q 17.4Q 18.1Q 18.2Q 18.3Q 18.4Q 19.1Q

32

4.2%

3.8%

4.5%

7.5%

8.5%

10.2%

8.3%

10.5%

6.4%

32

54

조정영업이익 분기별 조정 영업이익률(주1)

2019년 1분기 영업이익은 전년동기 대비 37.5% 감소한 19억원

- 중점 추진 사업에 따른 투자지속으로 인건비 등 영업비용의 증가, 핌즈/필웨이 인수에 따른 인수비용 발생

핌즈, 필웨이 인수에 따른 비용 감안한 조정영업이익은 32억원, 영업이익율 6.4%

- 핌즈/필웨이 인수관련 일시적 비용 5.9억원, 인수로 인하여 추가로 발생한 무형자산상각비 6.3억원 조정시

빠르게 변화하고 있는 전자상거래산업의 frontier로서 다가오는 변화에 선제적으로 대응

- 발생 수익을 재투자함으로써 플랫폼을 고도화하는 선순환 구조 구축
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• 글로벌 진출은 성장을 위한 필수 요소로 적극적인 글로벌 사업을 위한 준비단계

• EC Japan의 성공적인 레퍼런스 확보로 일본사업 안착 및 확장 추구

• 베트남을 시작으로 동남아시아 진출, 영어권서비스 확대 등 글로벌 현지화 사업 추진

• 플랫폼사업자로서 솔루션 영역 뿐만 아니라 공급/물류 연결기반의

원스탑 서비스를 구축

• 카페24 플랫폼을 중심으로 연관 자회사들과의 서비스 연계를 통한

성장 추구

• 개방과 연결을 통한 비즈니스의 유연성 및 확장성 확보

• 유연한 API 정책을 통한 Platform 기능확장

• 앱스토어, 개발자센터 활성화를 통한 비즈니스 기회 창출

• AI/Robotics/Data science 기반의 에디봇(Edibot), 세라(SERA) 등의 서비스 개발 성과

• 향후 더 빠르고 쉬운 서비스 구축, 판매 확대, 업무효율화를 위한 다양한 신기술과의

결합 및 서비스 개발에 역량 집중
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2019년 1분기 쇼핑몰 거래액(GMV) 2.11조원, 전년동기 대비 15.2% 증가

2019년 1분기 현금 제외 국내 쇼핑몰 거래액은 23.7% 증가
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